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LC Waikiki, Hitachi All-Flash
Solutions ile Buyuyor

“Hitachi Vantara ¢oziimii,
esnek, yiiksek performansli,
stabil ve giivenli. Biiylirken
gerekli olan destegi saglamasi
ve kesintisiz, problemsiz
bir lojistik operasyonuna
sahip olmak, rekabet¢i moda
sektoriinde olmazsa olmaz
deger tasiyor.”

AYSEN GUNEY

Altyapi ve Destek Direktorii
LC Waikiki

.
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LC Waikiki’de kurulan
Hitachi All-Flash Solutions
altyapisi sayesinde,
kurulus artik global
captaki ciddi biilyiime
hedeflerine dogru daha
emin adimlarla ilerliyor.

iS HEDEFLERI

Orta Dogu ve Asya pazarinin en
buylik tekstil perakendecisi olan LC
Waikiki, Turkiye’deki merkezinden tiim
bolgeye hizmet veriyor. Herkesin iyi
giyinme hakkinin olduguna inanan
firma, kaliteli Griinleri uygun fiyatla
tuketici ile bulusturmayi hedefliyor.
Glintimiizde 43.200 calisani olan LC
Waikiki 45 farkl lilkede 950 magaza
ile hizmet veriyor. 2023’te Avrupa’nin
en iyi lic moda perakendecisinden biri
olmay hedefliyor.



Bu hedefe ulasmak icin firmanin her yil
%25-30 buylime gerceklestirmesi ve giderek
artan musteri taleplerine yanit vermesi
gerekiyor. LC Waikiki altyapi ve destek
direktorii Aysen Giiney, “Giyim perakende
pazarinda cok biiyuk bir rekabet s6z
konusu. Basarili olmak icin ¢ok iyi bir lojistik
operasyonunuz olmasi gerekli. Dogru uriin
dogru zamanda dogru magazada olmal.
Herhangi bir gecikme miusteri sadakatini,
firmanin imajini zedeliyor ve dogal olarak da
satislara yansiyor” diyor.

Dagitim, satis, miisteri davranislari,
stoklar, miisteri geribildirimi... Bunlarin
hepsi cok 6nemli veriler. LC Waikiki'nin IT
Depolama ve Veritabani Yoneticisi Gokhan
Belindir de moda ve tekstil pazarinin ¢ok
hizli degisen bir pazar olduguna dikkat
cekiyor ve verinin kritik 6nemine su
sozlerle deginiyor: “Musteri tercihlerinin
degisimine paralel olarak firmalarin da
kendisini hizla degistirmesi gerekiyor.
Dolayisiyla pazardaki degisimlere

ayak uydurabilmek icin yeni stratejiler
gelistirmek durumundayiz ve bunun icin
gerekli olan verinin dogru ve giivenli bir
sekilde depolandigindan, hizl bir sekilde
erisilebildiginden emin olmaliyiz.”

HEDEFLERE ULASTIRACAK
BiR BT ALTYAPISI

LC Waikiki, s6z konusu biiylime stratejisi
kapsaminda 6nce BT varligini gozden gegirdi
ve gorev-kritik SQL veri tabani ve liriin dagitim
planlama uygulamalarinin baski altinda
kalmaya basladigini tespit etti.

“Fiziksel ve online magazalarimizin sayisi
arttikca veri miktari da artiyor” diyen, LC
Waikiki Altyapi ve Destek Direktorii Aysen
Giiney, bu verinin ayni zamanda LC Waikiki
yonetiminin daha hizli ve daha iyi karar
alabilmesi icin de kritik nem tasidigini
belirtiyor.

Avrupa’nin en iyi ic moda markasindan
biri olmak icin operasyonlar hizli olmaliydi
ve cabuk tepki verilebilmeliydi. Béylece,
depolardan magazalara dagitim sirasinda
gecikmelerin yasanmamasi icin, veriyi hizla
erisilebilir kilmak ve glivende durmasini
saglamak uizere altyapinin yenilenmesine
karar verildi.

cozum

LC Waikiki altyapi yenilemesi icin bir ihale acti
ve sektoriin lic lider firmasini davet etti. Gliney,
“Hitachi’'nin sundugu giivenlik, performans ve

Amag: Miyadini doldurmak lizere olan altyapiyi, yeni
buyume planlari ve artan veri miktarina yanit
verecek sekilde giincellemek. Bu dogrultuda
eski disk suriicileri ve eski depolama
altyapisini degistirerek, bir yedekleme
modernizasyonu ve teknoloji yenileme projesi

gerceklestirmek.

giiziim: Esnek, yiiksek performansli ve glivenilir
All-Flash depolama ¢o6ziimleri.
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yiiksek teknolojiden etkilendik. Ozellikle Hitachi
patentli flash siiriiciilerin (FMD) performansi
etkilemeden verilerimizi sikistirmaya imkan
vermesi ¢cok isimize yaradi” diyor.

Hitachi Vantara projede kurulum ve premium
destek servislerini sagladi. Bunlarin arasinda
yeni mimariyi uygulamak ve verileri transfer
edip 7/24 saha icinde destek hizmeti vermek
de vardi. Giiney “Yeni mimarinin uygulanmasi,
7/24 Sahada Destek ve Veri Transferi, yerel
Hitachi Vantara ekibinin destegi ile sorunsuz
bir sekilde uygulandi” diyor.

Hitachi Virtual Storage Platform (VSP) G serisi
ve all-flash VSP F serisi, LC Waikiki'nin karar
verme sureclerini ve tiriinlerin magazalara
dagitimini kontrol eden kritik hizmetlerin
temelini olusturuyor.

Coziimde ayrica Hitachi Advanced Server
platformu kullanildi. Virtual Storage Platform
G400 ve Hitachi NAS Platform (HNAS)
sistemlerinin sagladigi dosya paylasimi ve
yerel uygulamalar icin veri ambari kullanildi.

CC Yeni altyapi lojistik
operasyonlarimizi hizlandirdi
ve stoklarimizdaki urtinleri
ELEYEIETERELER AL
gondermeye basladik.
Kazanilan zamani karar

siireclerinde kullaniyoruz

ve bu sayede daha genis bir
lirlin yelpazesi liretme imkani

buluyoruz. ,,

IT altyapisi basitlestirildi.

Maliyetler ve kaplanan
alan azaldu.

Karar alma siirecleri
iyilestirildi ve hizlandu.

Veri tasarruflari elde edildi ve
yonetim gorevleri azaltildi.

PROD / DR sitelerinde
guvenli kopyalarin
saklanmasi mimkiin oldu.

Buyume planlari altyapi
tarafindan da desteklenir
hale geldi.

is uygulamalarini optimize etmek icin veri
depolama performans yonetimi ve bakimi
Hitachi Infrastructure Analytics Advisor (HIAA)
tarafindan gerceklestirildi. Veri koruma ve
yonetimi de Hitachi Data Instance Director
(HDID) uygulamasina emanet edildi. Bu
yazilimlar sayesinde LC Waikiki disk klonlama ve
yedekleme islemlerini daha kolay halleder oldu.

ilerleyen dénemlerde ise PROD / DR siteleri

icin Commvault’un birinci kademe ve uzun
vadeli yedekleme hedefi kapsaminda Hitachi
Content Platform (HCP) saglandi ve eski blok
depolamasi Hitachi Virtual Storage Platform
(VSP) 5500 ile yenilendi. Ayrica Hitachi FCIP
Router kuruldu. Projenin bu fazinda, fidye
yazilimi korumasi, Commvault ile uyumluluk ve
alan verimliligi 6ne cikan faydalar arasindaydi.

SONUC

LC Waikiki Hitachi Vantara sayesinde
altyapisini hem sadelestirdi hem de tek
noktada toplamayi basardi. Veritabani
sorgulamalari biiyuk 6lctide hizlandi. Lojistik
daha kolay ve daha hizli hale geldi, envanter
kontrolii daha iyi yapilir oldu. Gliney, “Yeni
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altyapi lojistik operasyonlarimizi hizlandirdi
ve stoklarimizdaki tiriinleri magazalara daha
hizli gondermeye basladik” diyor ve ekliyor:
“Kazanilan bu zamani da karar suireclerinde
kullaniyoruz ve bu sayede daha genis bir tiriin
yelpazesi liretme imkanini kazandik.”

LC Waikiki IT Veri Depolama ve Yedekleme
Uzmani Abdurrahman Erol da, “All-

flash ¢6ziimiine gectikten sonra farkli
departmanlarda calisan elemanlarimiz veriye

artik daha hizl erigebildiklerini belirttiler” diyor.

Stok kontroliiniin iyilestirilmesi sayesinde
miisteriler artik magaza raflarinda aradiklari
her seyi bulabiliyorlar. LC Waikiki yeni
altyapiya gectikten sonra magazadan satin
alma yapmadan ¢ikan miisteri sayisinda da
bir diisme gozlemlendi. Miisteri sadakatinin
artmasi, LC Waikiki'nin rekabette kendi pazar
payini korumasi ve gelistirmesi anlamina
geliyor. FMD'nin veri sikigtirma imkani
sunmasi sadece maliyetleri diisiirmekle de
kalmiyor. Hitachi all-flash veri depolama
¢6zumleri performansi da artiriyor. Veri
depolamanin sanallastirilmasi, islemleri
kolaylastiriyor ve yonetimi tek noktada
toplamaya imkan veriyor. Uyarlamal veri
azaltma servisleri, veri depolama icin gerekli
olan kapasiteyi minimize ediyor ve enerji
tiiketimini diistirtiiyor. Bunun yansimasi
daha uygun maliyetli barindirma, enerji ve
sogutma hizmetleri oluyor.

LC Waikiki‘de kurulan yeni Hitachi altyapisi
sayesinde firma artik ciddi biiyime
hedeflerine dogru daha emin adimlarla
ilerliyor. Gliney son olarak “Hitachi Vantara
¢6ziimii esnek, yiiksek performansli, kararh
ve gluvenli bir ¢6ziim. Bliyliimemiz igin
gerekli olan destegi sagliyor ve kesintisiz,
problemsiz lojistik operasyonlarini

garanti ediyor. Bu da rekabetci perakende
sektoriinde basarinin anahtarlarindan biri.
Hitachi’'ye gliveniyor ve artik firma olarak
isimizi gelistirmek ve gelecek hedeflerimize
dogru ilerlemek icin yogunlasiyoruz” diyor.

LC WAIKIKI

basari hikayesi

ENDUSTRI

» Perakende

(0ZUM

« Sinir bilisimden Buluta veri
altyapisi

- Veri depolama

« All-Flash Coziimleri

- Veri koruma

- Fidye yazilimi korumasi

PONANIM

- Hitachi Virtual Storage
Platform G1500 ve VSP G400,
Hitachi NAS Platform (HNAS)

- Hitachi Virtual Storage
Platform F900

- Hitachi Virtual Storage
Platform (VSP) 5500

« Hitachi Content Platform HCP
« Hitachi FCIP Router

YAZILIM

« Hitachi Data Instance Director
- Analyzer

SERVISLER

« Hitachi Vantara’dan hizmet alimi

+ Redington Tiirkiye Premium
Destek Hizmetleri
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HITACHI

Inspire the Next

B Redington

ORTA SINIF DEPOLAMADA
SAHNE ONUN!

Yeni E-Serisi ile Hitachi Kalitesi Simdi Daha Uygun Fiyatlarla

Hitachi, blytime odakli isletmelerin cevikligini artirmak ve inovasyona hiz
kazandirmak icin “E Serisi” depolama coziimlerine bitce dostu firsatlarla
erismenizi sagliyor. Gelin sizde isletmeniz icin en yenilik¢i cozimlerle size 0zel
ucretsiz demo firsatlariyla tanisin, sirketinizin biyime hizinda fark yaratin.

Y g@" ’Iﬁ i _

%100 veri Depolama Otomatize 4 kata kadar Kolay IT

erisim maliyetlerinde sirecler daha hizli kurulum harcamalarinda

garantisi tasarruf sayesinde sorun giderme ve yonetim %20’ye varan
%90’a kadar maliyet tasarrufu
daha hizli
kapasite




&6 Redington Tiirkiye
Faaliyetlerimizde Merkezi
Bir Rol Ustleniyor 99

Hitachi Vantara, uzun siiredir
yuksek performansli veri
depolama alaninda altin
standardin belirleyicisi
konumunda ve artik bu
standartlarn orta dlcekli
depolama segmentine de
tasiyor. Kurulusun

Kidemli Kanal Mudiirii
Ozlem Koklii Avci, hem

bu yeni gelismeyi hem de
icinden gectigimiz suireci
ve Redington Tiirkiye ile
isbirliklerini degerlendirdi.

Sizden oncelikle Hitachi hakkinda kisa bir
bilgi alabilir miyiz ve hemen ardindan da
Hitachi Vantara'nin ozellikle Tiirkiye'de hangi
alanlarda one ¢iktigina deginebilir misiniz?

OZLEM K. AVCI: Hitachi 1910 yilinda Japonya'da

kurulmus global bir sirket. Sirketin ismi‘yiikselen

glines’ anlamina geliyor. Kuruldugu sehir
Hitachi’den aliyor ismini. Yaklasik 80 milyar
dolar ciro, 3 milyar dolara yakin Ar-Ge harcamasi
yapan ve 300 bin kisinin ¢alistigi bir Fortune 100
sirketi. Faaliyet gosterdigi bes ana is kolundan
en 6nemlisi bilisim teknolojileri ve bu alanda
Hitachi Vantara éne cikiyor. ikinci nemli is kolu
mobilite. Mobilite ile ilgili benzersiz ¢oziimleri
var. Rayli sistemler, trenler, monoraylar, metrolar,

OZLEM KOKLU AVCI
Kidemli Kanal Miidiirii
Hitachi Vantara

sinyalizasyon ¢6ziimleri bu kapsamda. Hitachi,
rayli sistemlere ait her konuda ¢6zliim gelistiriyor.

Biz de Tiirkiye'de Hitachi Vantara olarak
miisterilerimizin satislarini ve operasyonel
verimliliklerini arttiracak ¢6ziimler sunuyoruz.
Verinin 6nemini kavrayan ve bu degerli
aktifi dogru kullanmayi hedefleyen firmalar
icin stratejik bir ¢6ziim ortagiyiz. Ciinkii

bu ¢oziimleri ortaya koyarken, bir endlistri
devi olan Hitachi’'nin operasyonel teknoloji
konusundaki tecriibesini de sunuyoruz.
Ornegin, imalat sektériinde, 6ngériilebilir
bakim konusunda yaptigimiz ¢calismalar
sayesinde, yillik gelirler Gizerinde yuizde 4'liik
bir iyilesme sunuyoruz. Buna siireclerin
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Diinya Covid 19 salgini nedeniyle zorlu bir

C C . siirecten gecerken, sizce merkeze hangi
Makine Ogrenmesi ve teknolojiler, hangi 6zellikleri nedeniyle
Yapay Zeka'yi destekleyen, oturdu?
deger yaratan veri yonetimi OZLEM K. AVCI: Covid-19, tiim diinyay
co6ziimlerimiz sayesinde, etkiledigi gibi hem bizim ve miisterilerimizin
. ol s s el s s hem de iireticisiyle kullanicisiyla tiim sektoriin
miisterilerimizin verilerini . ; _
hayatini etkiledi. Bu donemde, senelerdir
saklamalarina, korumalarina kullandigimiz dijital donustim kavrami hig
ve maddi degere olmadigi kadar 6ne cikti. Covid-19, dijital
doniistiirmelerine yardima dénisiimii hizlandirmak icin ciddi bir glic oldu.
Beraberinde veri hizla biiytidii ve veriye ulagim,
oluyoruz. L
, 9 verinin yonetimi, verinin kalitesi ve paraya

déniistiiriilebilirligi biiyiik 5nem arz etti. Ozetle,

bu doniisiimle birlikte buylyen veriyi saklamak,

yonetmek, veriyi paraya ¢cevirmek artik en buytik
diizeltilmesi, arizali ya da hatali tiriinlerin onceligimiz.

azalmasi, kesintiden dolayi iscilere ekstra

iste bu noktada, Hitachi Vantara olarak Yapay

para 6denmemesi gibi kalemler dahil. Makine Zeka ve Biiyiik Veri ¢ziimlerimiz 6ne cikiyor.

6grenmesi ve Yapay Zeka'y1 destekleyen, Bizi Tiirkiye'de eski ismimizle HDS olarak bilir
deger yaratan veri yonetimi ¢6ziimlerimiz miisterilerimiz. Gectigimiz iki senede Hitachi
sayesinde, misterilerimizin verilerini Vantara ismini aldik. Uriinlerimizi lic ana
saklamalarina, korumalarina ve maddi degere segment cercevesinde sunuyoruz. Bunlardan
doniistiirmelerine yardimci oluyoruz. ilki Veri Depolama. Veri Depolama, pandemi

Orta Olcekli isletmeler icin VSP E Serisi

Pandemi doneminde veri hacimlerinde Hitachi Vantara uzun siiredir yiiksek
kaydedilen artisin BT butcelerine kiyasla performansli veri depolama alaninda altin
neredeyse iki kat daha hizli oldugu standardin belirleyicisi konumunda ve
glinlimiizde (%19 Y/Y vs. %10 Y/Y)1, verileri artik bu standartlari orta élcekli depolama
depolamak, hem miisterilerin hem de segmentine de tasiyor. E Serisi orta dlcekli
uygulamalarin kullanimina sunmak zorlu kurumsal iirtinler, VSP 5000'in basarisini
bir gorev haline geldi. Bu ortamda, sinirli garanti ederek, en ileri yetkinlikleri
kaynaklarla ve az sayida BT personeliyle ve akilli yazilimlari iceriyor. Ustelik bu
faaliyet gosteren orta dlcekli kuruluslar, ozellikler, uygun fiyat diizenlemeleri ve
veri depolama masraflarini azaltan ve gelistirilmis kullanim kolayligi avantajiyla
etkinligi artiran giivenilir ¢c6ziimlere destekleniyor.

ihtiyag duyuyorlar. Hitachi Vantara'nin yeni Hitachi Vantara’nin 6zel tasarlanan yeni VSP
¢o6ziimleri, miisteriler ve is ortaklari igin E Serisi ¢c6ziimleri ve Storage-as-a-Service
sundugu olaganiistii deger ve fiyat avantaji bulut hizmeti, orta 6lcekli isletme pazarina
sayesinde orta 6lcekli kuruluslarin en yogunlastirdigi faaliyetler agisindan, is
onemli ihtiyaclarina yanit veriyor. ortagi ekosistemine kritik bir rol biciyor.
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doneminde biiyiiyen veri ile inanilmaz bir
ihtiyac haline geldi. ikinci segment Veri
Yonetimi ve burada da Object Storage
¢oziimlerimiz bulunuyor. Bir tiglinclii segment
olan Veri Analitigi kapsaminda ise Analytics
urlin ailemizi goriiyoruz. Burada Pentaho

ile hem bir analitik ¢c6ziimden, hem de bu
analitik suirecte uctan uca destek olan Lumada
platformumuzdan bahsediyoruz. Covid 19
salgininin etkileri devam ederken, biitiin bu
urlin ve ¢ozuimlerimizle, musterilerimizin veriyi
daha efektif hale getirmelerini saghyoruz.
Boylece onlar islerine odaklanabilirken, verileri
de giivenle depolaniyor, yonetiliyor, analitik
calismalara konu edilebiliyor. Tabii yapay
zekanin yani sira nesnelerin interneti de bu
surecte onemli bir rol oynuyor. Covid 19'un
hizlandirici etkisiyle birlikte Endiistri 4.0'a dogru
yol alirken, nesnelerin interneti kapsamindaki
¢oziimleri hayata gecirmek ve makinelerin
birbiri ile iletisim halinde oldugu ortamlari
yaratmak, Hitachi Vantara olarak bizim de
onceliklerimizden.

Sadece veriyi depolayan bir sirket degiliz, o
veriyi isleyen, o veriden anlamli sonuglar ¢ikaran
bir Uireticiyiz. Ayrica, Hitachi semsiyesi altinda
baktigimizda Identity Management ve mobilite
¢oziimleri de 6ne ¢ikiyor. Hitachi'nin saghk

ve glivenlik tarafinda da ¢ok ciddi yatinmlari
var. Hitachi catisi altinda olmanin sagladigi
sinerjiyi de kullanarak, Tiirkiye'de saglk ve
glivenlik sektorlerinde fark yaratan projeler
gerceklestirmek niyetindeyiz.

Hangi alanlarda hangi kurumsal faydalan
yaratiyorsunuz miisterilerinize? Hayata
gecirdiginiz carpici projelerden drnekleyebilir
misiniz?

OZLEM K. AVCI: Miisterilerimizin, operasyonel
teknoloji uzmanhgimizdan ve dijital
yolculuklarini hizlandirmak igin gelistirdigimiz
yaratic yaklasimlarimizdan yararlanmalar
miimkiin. Kurumsal musterilerimize, kanitlanmis
yontemlerimiz ve gelismis ara¢larimizla,
verimliliklerini gelistiren, teslimat hizini artiran,
nihayetinde daha iyi ve hizli is sonuclari saglayan

CC Vizyoner bir uretici
olarak temel hedefimiz,
donusiimii hizlandirmak,
veri silolarini ortadan
kaldirmak ve dijital inovasyon

icin Uretim 4.0’a olan

yolculugumuzu hizlandiracak
bir temel olusturmak. ,,

¢oziimler liretiyoruz. Vizyoner bir Uretici olarak,
“doniisimii hizlandirmak’, “veri silolarini
ortadan kaldirmak” ve “dijital inovasyon icin
Uretim 4.0’a olan yolculugumuzu hizlandiracak
bir temel olusturmak” gibi hedeflerimiz
dogrultusunda Tiirkiye icin calismaya devam
ediyoruz.

Turkiye'den, veri analitigi kapsaminda Tiipras'ta
ve veri yonetimi ve felaket kurtarma kapsaminda
DenizBank'ta gerceklestirdigimiz iki projeyi bu
anlamda 6rnek verebilirim. Her iki projede de
vizyoner yaklagimimizi destekleyen faydalarin
ortaya ciktigini gormekten memnuniyet
duyuyoruz.

is ortaklarinizla birlikte 2021 yili igin 6ncelikli
gordiigiiniiz bir biiyiime alani var mi?

OZLEM K. AVCI: Hitachi, biiyiik kurumsal
yapilarin veri merkezlerinde zaten 6nemli bir yer
tutuyor. Telekom, finans, liretim sektorlerinde
ciddi sayida miisterimiz bulunuyor. Bugiine
kadar, sundugumuz performansa en ¢ok

bu sektorlerin ihtiyac duydugu gibi bir algi
olusmustu. Ancak verinin biiylime hizi, verinin
saklanmasi icin ayrilan BT blitcelerinin bir anda
iki katina ¢ilkmasina neden oldu. Bu hiz, mevcut
yatirimlarla yonetilemeyecek, daha yiiksek
performans gerektiren bir veri yigini olusturdu.
Dolayisiyla biraz 6nce de soz ettigim gibi
biiylyen veriyi daha verimli ve dogru sekilde
depolama ve yonetebilme ihtiyaci artti.
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Gectigimiz Aralik ayinda tiim diinyada,

oldukca rekabetci bir fiyat yaklagimi ile E Serisi
Urinlerimizin duyurusunu yaptik. Bu {irlin grubu
ile buyiik kurumsal musterilerimizin kullandigi
makinelerimizdeki performansi, orta olcekli
kurumsallara da sunabilir hale geldik.

Fiyatlar, bildiginiz gibi 2021 yilinda ¢cok daha
onemli hale geldi. Biz de fiyat/performans
degerlerimizle bu alanda da hizla yeni miisteriler
elde etmeye bagladik. Hitachi Vantara olarak
biiyiik kurumsallar tarafinda, cok mutlu bir
miisteri kesitine sahibiz. Sahip olduklar
performanstan, satin aldiklar makineden
memnunlar. Hatta, veri merkezine kurulduktan
sonra makineyi neredeyse unutuyorlar. Disk
degistirmek disinda herhangi bir bakim
maliyetine katlanmalari gerekmiyor. iste biz,
ayni basariyi orta 6lcekli kuruluslarda da is
ortaklarimizla birlikte yeni trtinlerimizle elde
etmeyi hedefliyoruz. 2021 yilini orta 6lcekli
kuruluslar segmentinde biiyiime yili olarak
goruyoruz.

Bu yil, yol haritanizda baska neler var?

OZLEM K. AVCI: Zaten ciddi bir miisteri
bazimizin oldugu biiyiik kurumsal miisterilerde
de farkli yeni Uriinlerimizle derinlesmeye
devam ediyoruz. Aralik lansmanimizda

sadece depolama iiriinlerimizi duyurmadik.
Ayni zamanda “Storage as a Service” olarak
adlandirdigimiz, veri depolama servislerini

de sunmaya basladik. Malum, pandemiyle
birlikte bulut ¢co6ziimlerine ilgi de fazlasiyla

Veri Depolomada
Bulut Servisleri

Pandemiyle birlikte bulut ¢6ziimlerine
ilgi tum diinyada artti. Hitachi Vantara
da “Storage as a Service” olarak
adlandirdigi veri depolama servislerini
2021 yiliitibariyle sunmaya basladi.

CC Buiylik ol¢ekli kurumsal
sirketler tarafinda ¢ok
mutlu bir miisteri kesitine
sahibiz. Sahip olduklar
performanstan, satin aldiklan
makineden memnunlar.
Disk degistirmek disinda
herhangi bir bakim maliyetine
katlanmalari gerekmiyor.

Iste biz, ayn1 basariyi orta

olcekli kuruluslarda da is
ortaklarimizla birlikte yeni
tiriinlerimizle elde etmeyi

hedefliyoruz. ,,

artti. Dolayisiyla bulut servislerimiz de 2021 yol
haritamizda cok ciddi bir pay aldi.

Diger taraftan Analytics ve yapay zeka tarafinda
da yeni musteri kazanimlarimiz devam ediyor.
Uretim sektoriinde, Pentaho iiriiniimiizle
hizmet ve destek verdigimiz ¢ok biiyuik bir
miisterimiz var. Verilerin farkh platformlardan
toparlanip, kamera datasinin ERP datasi ile
birlestirildigi, analitik calismalarla verinin
gercek anlamda paraya doniisturildiigu bir
¢alisma yiiriitliyoruz.

is ortagi aginiz ve biiyiime hedefiniz
hakkinda bilgi verebilir misiniz?

OZLEM K. AVCI: Biz, tiim faaliyetlerimizi is
ortaklarimiz lizerinden yiirutiiyoruz. Sayilan
40’a yaklasan is ortagi agimiz bulunuyor. En
onemli hedeflerimizden biri, is ortaklarimizin
daha da giiclenmesi, liriinlerimizi pozisyonlama
konusundaki yetkinliklerinin artmasi ve projeleri
bizden bagimsiz yonetebilir hale gelmeleri.
Bunun icin gerekli destekleri de sagliyoruz.
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Bu yil, E Serisi lirlinlerimizle birlikte is
ortaklarimizla ¢cok daha yakin calisma imkani
buluyoruz. Daha 6nce ¢ok ciddi bir pazar
payimizin olmadigi orta 6lcekli miisteri
segmentinde hep birlikte bliyiimeye basladik.

Yeni serimiz, yiiksek performans saglarken,
musterilerimizin biiyiiyen veriyi en efektif
kosullarda, bakim maliyetlerini minimuma
indirerek yonetmesini sagliyor. Bu bizim igin
yilin en 6nemli gelismelerinden biriydi. 2019'dan
2020’ye baktigimizda, orta 6lcekli depolama
pazarinin yizde 2 kiiculdiigini gériyoruz.
2020'den 2021'e dogru ise bu pazarin yuzde 8
biiyimesi bekleniyor. Bu pazarin buytime hizini
yakalamak, hatta pazarin biiyiime hizindan
daha hizli buytiyebilmek icin, is ortaklarimizla
birlikte E Serisi uirlinlerimizle calismalar baslattik.
Lansmanin hemen ardindan is ortaklarimiz

icin 6zel kampanyalar, programlar duyurduk.

is ortagi agimizin bu iiriinlere cok hizl tepki
verdigini de gorduk.

Redington Tiirkiye'ye bu noktada nasil bir rol
biciyorsunuz?

OZLEM K. AVCI: Redington Tiirkiye, her anlamda
merkezi bir role sahip. Redington Tiirkiye, katma
degerli distribiitor kimligiyle, is ortaklarinin

“Dort yildir Hitachi Vantara’nin dagiticisiyiz ve her yil

Uiriinlere kanalize edilmesi, egitimlerinin
tamamlanmasi, gerekiyorsa pazar analizlerinin
yapilmasi, bolgesel yogunlugumuzu artiracak
is gelistirme faaliyetlerinin diizenlenmesi
konularinda ¢ok kritik bir role sahip. Redington
Tiirkiye ile birlikte oldukca iyi calisan bir sistem
kurmus durumdayiz.

Redington Tiirkiye’nin ayni zamanda Hitachi
Vantara’'nin Turkiye'deki yetkili Egitim Merkezi
oldugunu da belirtmek isterim. Bu kimligi

de Redington Tiirkiye'yi hem bizim icin hem
de is ortaklarimiz icin olduk¢a 6nemli hale
getiriyor. Veri biiyurken ve BT yatinmlari
artarken, egitim ihtiyaclari da ¢1g gibi biiyuyor.
Tabii pandemiile birlikte yiiz yuze egitimler
tamamen online egitimlere dondii. Redington
Turkiye de Hitachi'nin yetkili Egitim Merkezi
olarak, biitiin egitimlerini online verebilecek
sekilde altyapisini hizla doniistiirdii. Boylece
sadece Tirkiye'den degil, cevre iilkelerden de
egitimlere katilim icin talep artti. Pandeminin
basinda, egitimlerimizi licretsiz de verdik. Bu
yaklasim, 6zellikle evlere kapandigimiz ilk
donemde miisterilerimize ve is ortaklarimiza
ulasmamizda ¢ok etkili oldu.

Redington Tiirkiye biinyesinde, bolgedeki sayil
egitim merkezlerinden birine sahip olmaktan
biiyiik memnuniyet duyuyoruz.

tireticimizin Tiirkiye'deki acilimlarina ve biiyiimesine
taniklik ediyoruz. 2021, bizim icin 6zellikle orta 6lcekli
Hitachi Vantara uriinlerinin ajandamizda 6nemli yer
tuttugu bir yil oluyor.

Hitachi Vantara, E Serisi lansmaniyla birlikte, 2021
yilinda tiriin gamini oldukgca radikal bir sekilde gelistirdi
ve cesitlendirdi. Bu yeni iiriin yaklasimi sayesinde artik
daha fazla is ortagina dokunmamiz ve bu is ortaklariyla
yeni miisterilere ulasmamiz miimkiin oluyor. Redington
Tiirkiye olarak bu yil, Hitachi Vantara’nin vizyonu ve

ihtiyaclari dogrultusunda is ortaklarimizi egitmek,

CENK SOYLUOGLU

Satis Direktorii
Redington Tiirkiye

motive etmek, onlarla beraber is gelistirmek ve is
yapmak adina pek ¢ok faaliyette bulunuyoruz.”
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